ABCDI

ofe)1ylité de Relacionamento
com Fornecedores

ob adirecao do Dr. Paulo Sanvitto, fomos convidados a organizar o
Scomité “Relacionamento com Fornecedores” cujos primeiros com

ponentes queremos apresentar a todos os membros do CBR:
Sr. Luiz de Luca, administrador de empresas, consultor e colaborador
do ‘Jornal da Imagem’, pessoa com profundo conhecimento em equipa-
mentos, experiente nos processos de importacoes e financiamentos
internacionais; Dr. Paulo Danza, engenheiro elétrico, com passagem
em algumas empresas do ramo da imagem, com larga experiéncia e
atualmente com dedicacdo na drea de servicos; Dr. Jaime Barbosa,
radiologista conhecido de toda a classe, com passagem e servicos
prestados nos principais 6rgaos da nossa classe no pais, sendo um dos
“coracoes pulsateis” da Sociedade Paulista de Radiologia e do CBR.

Também contamos com a ajuda imprescindivel do departamento
juridico do CBR, sob 0 comando do Dr. Antonio Luiz Bueno Barbosa que
certamente terd muito que nos orientar, com ja vem fazendo nestes
ultimos anos.

Por intermédio da minha pessoa e das acima apresentadas
gueremos deixar o nosso Comité a disposicao das clinicas filiadas para o
Recentemente criada e trabalho a que se dispoe, assim como convidar e considerar a todos 0s
membros do CBR como componentes em potencial deste Comité para
imprimirmos um ritmo de trabalho sério e responsavel junto as empre-

oficialmente lancada no sas fornecedoras, que conosco estao no mercado e passando as vezes
as mesmas dificuldades que as clinicas, embora elas (fornecedoras)
dltimo Congresso consigam repassar custos, desvalorizacoes constantes da moeda
nacional e outros encargos que a classe radiologica esta absorvendo e

o . . com isso vendo a insolvéncia cada vez mais proxima.
Brasileiro de ’Qad/O/OQ/a Por ocasiao do Congresso Brasileiro de Radiologia e da definicao
dos Comités ja realizamos uma primeira reuniao com os componentes

em Sao Paulo, a ABCDI para planejamento de nossa missao.

O objetivo é trilhar um caminho compativel com a realidade do
mercado para todos. Na medida do possivel de igualdade. No trata-

(Associacao Brasileira de mento financeiro, no atendimento, na orientacao, na viabilidade de
novos investimentos quando somos facilmente convencidos que um
Clinicas de D/HQ/?O/SZ‘/CO empreendimento é vidvel em determinada regiao, porque o médico
pensa somente na necessidade de atualizacao tecnoldgica e acaba se
defrontando com dividas até mesmo impagaveis diante de juros e des-
por Imagem), braco das valorizacbes constantes da moeda nacional, que é nossa moeda de
receita. Em contrapartida nossos insumos e equipamentos estao atrela-

pessoas juridicas do CBR, dos a moeda estrangeira, num tratamento no minimo desigual.
Neste momento queremos iniciar uma discussdao ampla dos pro-

_ blemas para juntos achar um caminho mais justo.

poe-se em carmpo para o Achamos que também seja do interesse das empresas forne-
cedoras o equilibrio do mercado, pois na nossa visao a rentabilidade e
lrabalho especifico nos os lucros dos fornecedores e agentes financeiros no mercado brasilei-

ro esta proximo de ser seriamente atingido.

" . Contamos com a colaboracao e sugestoes de todos 0s colegas,
seus comités criados. pois todos serao beneficiados.

Dr. Sebastiao Cezar Mendes Tramontin é radiologista em Ponta Grossa
(PR), vice-presidente Regiao Sul do CBR, coordenador do Comité de
Relacionamento com Fornecedores e membro da diretoria da ABCD/
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